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井入正博 半導体産業人協会（SSIS）監事・論説委員長

2004-2010：㈱ニューフレアテクノロジー、半導体製造装置製造・販売事業
2003-2004：東芝松下ディスプレイテクノロジー㈱、液晶パネル製造事業
1971-2002：㈱東芝、 主に半導体プロセス技術・生産技術

海外経験
2004-2008： ㈱ニューフレアテクノロジー代表取締役社長として

顔写真

2004-2008： ㈱ニューフレアテクノロジー代表取締役社長として
米国、ドイツ、韓国、台湾へ半導体製造装置の販売に従事

2003-2004：シンガポール駐在、液晶ディスプレイ製造事業に従事
1986-1998：ドイツ企業・中国企業への技術移転、米国企業・ドイツ企業との共同開発、

米国企業との合弁事業に従事
1980-1985：米国カリフォルニア州（シリコンバレー）駐在、半導体製造技術に従事

実用英語検定一級所持

講演テーマ： 海外顧客にアピールする経営者の英語術



Abstract 

テーマ：海外顧客にアピールする経営者の英語術

経営者の英語力が業績に大きな影響を及ぼすケースがしばしばあります。
顧客訪問時の経営者自身による英語での上質なプレゼンテーション、特に
経営者の人格・人柄を理解してもらえるような用語と話し方は、会社と商品経営者の人格・人柄を理解してもらえるような用語と話し方は、会社と商品
に絶大な信頼感を与えます。
電話会議においても、経営者自身の的確な肉声は、顧客に大きな安心感を
もたらします。
ヒアリングは通訳を使うことが可能ですが、スピーキングは経営者自身に
よる肉声が必須です。

英語があまり得意でない方にも、海外顧客に意味を正確に理解してもらい、
経営者の人格・人柄が理解され好印象を与えるようなプレゼンテーションの
資料・発音・口調等を実際の題材を用いて説明・トレーニングします。


